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ﬁ Descripcion

Incrementa la transformacion de tu punto de venta al analizar el flujo de paseantes, visitantes y la conversion a
clientes en tienda de forma constante. A través del monitoreo de redes wifi conoce tu conversion promedio, las
horas de mayor potencial o si una promocion de ventas es efectiva.

11 éPara qué sirve?
- Monitorear la tasa de conversion de clientes en piso de venta.

- ldentificar momentos para crear promociones o medir desempeno de campanas ejecutadas.

- Abrir nuevas sucursales, identificando los patrones de consumo de sucursales exitosas y evitar los de sucursales de
bajo desempeno.

- Ajustar tu capacidad operativa al identificar horarios mas concurridos y tiempo de permanencia.

- Modificar horarios de apertura y cierre de las tiendas segun el volumen de paseantes.

e ¢Para quién es este estudio?

p Market Research \~ Gerentes de Expansion
Consumer Insights ﬂ Ventas
H Marketing 'l Gerentes de Tienda
” Brand Managers o Gerentes de Zona
@ Indicadores principales

Analisis por tienda (local) Analisis de actividad comercial*

- Numero de paseantes por tienda - Numero de tickets por dia

- Numero de visitantes por tienda - Tasa de conversién de compra

- Tasa de atraccion (conversion de visitantes a paseantes) . Monto total de ventas

- Promedio de permanencia - Ticket promedio

- Numero de paseantes por dia - Total de articulos vendidos

- Articulos por ticket
Analisis estratégicos

- Andlisis comparativos por periodos de tiempo especifico Anadlisis estratégico de actividad comercial

- Andliticas globales de atraccion - Andlisis de conversidon de compra vs. tiempo de
- Andliticas globales de permanencia permanencia

- Analisis comparativo en un periodo de tiempo - Oportunidades de venta

determinado. - Andlitica de desempefio de compra

Metodologia

Nuestra metodologia estd conformada por la instalacidn de un sistema de recepcion de wifi conectado a la energia eléctricay
al router o médem de internet, lo cual permite capturary registrar de modo unico a los visitantes a través de la interaccion
de sus celulares, de modo automatico a través del pin wifi que realizan de modo natural los teléfonos celulares al intentar
encontrar redes wifi disponibles. A través de un proceso de calibracion de menos de 5 minutos se identifican las métricas de
distancia e intensidad de redes, o que posibilita el registro e identificacidon de valores como in-store, out-store, tiempos
promedio y otros elementos. Cada vez que el equipo registra un nuevo visitante le asigna un ID unico personal que per-
mite identificar varios indicadores correlacionales, estos datos cruzados con las ventas del local nos permite identificar un
set de insights comparativos entre puntos de venta que contribuyen a generar estrategias comerciales mas eficaces. Toda
la informacion se procesa en tiempo real y se presenta en un Dashboard que se actualiza cada 24 horas.
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-ﬁ- :Cémo funciona?
’i’ﬁ‘i‘ 1. Envio de ubicaciéon y tamano @ 3. Acceso a dashboard con usuarios ilimitados.
de las sucursales a medir. Si deseas, analizamos datos con cruce de
tus ventas.
i\\ 2. Instalacion y calibracion de ﬂ 4. Generacion de reporte mensual con

antenas en cada sucursal. sucursales de alto y bajo desemperno.

A Diferenciadores

La solucidn con el mejor costo beneficio para entender el potencial de ventas de tu local.
o
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&) Casos de uso

Compania ropa deportiva necesita entender si sus campanas dirigidas a aumentar el flujo en tienda son
exitosas. Se realizaron monitoreos pre, durante y post campana para medir su efectividad y poder hacer
ajustes inmediatos.

Empresa de paqueteria logra identificar los momentos del dia en que la tienda tiene sobrecarga operativa al
identificar cuando los clientes pasaban mas tiempo dentro de tienda y optimizar sus tiempos de servicio al
contratar personal para los momentos de mayor operacion.

Zapateria lider en el ramo, detecta que una de sus sucursales no consigue llegar a sus objetivos de venta
y necesita saber la razon. Se detectd que el local contaba con buena afluencia a la tienda y se capacité al
personal en ventas, logrando colocarse en los primeros lugares de la cadena.

2 Caso de éxito

Si deseas conocer mas del producto,
Caso de éxito descarga nuestro caso de éxito.

[ Conocer caso de éxito ]

Si quieres datos especificos de tu industria.
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